Apreciado(a) productor(a):

4 star cop

ﬁ% humanity

EVALUACION DE SABERES PREVIOS

- Complete el presente autodiagnoéstico de manera individual.
- Coloque una “X" en la casilla que corresponda segun la variable.

S ey - Parcial No
.Resultado de aprendizaje Criterio de evaluacion Conoce '
mente | conoce
o N4
Reconoce los tres elementos basicos que /\>)/

Identificar aspectos basicos de la
gestion comercial para productos
rurales.

soportan las estrategias en la gestiéon comercial.:

Identifica la importancia del concepto de precio
y las necesidades < de los clientes como
estrategia para aumentarlo.

o

Reconoce la importancia del valor agregado
para mejorar la:comercializacién de un producto.

Identifica diferentes posibilidades de entrega de
sus productos a los clientes y las implicaciones
de las mismas

Reconocer la importancia de la
asociatividad como estrategia de
fortalecimiento econémico.

Identifica los beneficios del trabajo asomatlvo
entre productores rurales.

Ray

Reconoce ejemplos de organizaciones,
asociaciones o cooperativas de productores.

Reconoce las dificultades en el desarrollo-de la|.

asociatividad, como elementos a superar para
alcanzar el éxito de organizaciones asociativas.

’

Comprender principios basicos de
negociaciéon comercial.

Reconoce las fases de una negociacion.

Identifica los 6 criterios de la planificacion de una
negociacion.

Conoce los elementos a tener en cuenta en una
negociacion.

x|

Reconoce los errores mas comunes que se
deben evitar en una negociacion.

Identificar principios del comercio
justo y la economia popular y
solidaria.

Reconoce el concepto de comercio justo.

Identifica practicas comerciales que favorecen
relaciones mas equitativas entre productores y
consumidores.

Reconoce principios basicos de la economia
popular y solidaria aplicados al contexto rural.

Proponer acciones para fortalecer
la comercializacion rural.

Identifica oportunidades de mejora para la
comercializacion de los: productos de su unidad
productiva o comunidad.

Propone estrategias sencillas - de trabajo
colaborativo' para fortalecer la comercializacion
en la localidad de Sumapaz.

?ﬂéfﬁﬁ?ﬁt

NOMBRE:

Talhhg Fomev o

DOCUMENTO:




Apreciado(a) productor(a):

\‘.7 star cop
k‘ humanity

EVALUACION DE SABERES PREVIOS

- Complete el presente autodiagnoéstico de manera individual.
- Coloque una “X" en la casilla que corresponda segun la variable.

Resultado de aprendizaje

Criterio de evaluacion

Conoce

Parcial
mente

No
conoce

Identificar aspectos basicos de la
gestion comercial para productos
rurales.

Reconoce los tres elementos basicos que
soportan las estrategias en la gestion comercial.

A

Identifica la importancia del concepto de precio
y las necesidades de los clientes como
estrategia para aumentarlo. :

Reconoce la importancia del valor agregado
para mejorar la comercializacién de un producto.

Identifica diferentes posibilidades de entrega de
sus productos a los clientes y las implicaciones
de las mismas

Reconocer la importancia de la
asociatividad como estrategia de
fortalecimiento econémico.

Identifica los beneficios del trabajo asociativo
entre productores rurales.

Reconoce ejemplos de organizaciones,
asociaciones o cooperativas de productores.

A
X
2
X
X

| Reconoce las dificultades en el desarrollo de la

asociatividad, como elementos a superar para
alcanzar el éxito de organizaciones asociativas.

N

5

Comprender principios basicos de
negociacién comercial.

Reconoce las fases de una negociacion.

|dentifica los 6 criterios de la planificacion de una
negociacioén.

Conoce los elementos a tener en cuenta en una
negociacion. :

£y

X [ X

Reconoce los errores mas comunes que se
deben evitar en una negociacion.

b

Identificar principios del comercio
justo y la economia popular y
solidaria.

Reconoce el concepto de comercio justo.

Identifica practicas comerciales que favorecen
relaciones mas equitativas entre productores y
consumidores.

Reconoce " principios basicos de la economia
popular y solidaria aplicados al contexto rural.

ST

Proponer acciones para fortalecer
la comercializacion rural.

Identifica oportunidades de mejora para. la
comercializacién de los productos de su unidad
productiva o comunidad.

Propone = estrategias sencillas de trabajo

| colaborativo para fortalecer la comercializacion

en la localidad de Sumapaz.

NOMBRE: (L\\mfm« t‘(ﬂw\\a

DOCUMENTO:

\ODWEAN b




Apreciado(a) productor(a):

‘P.f star cop

v * humanity

EVALUACION DE SABERES PREVIOS

- Complete el presente autodiagnéstico de manera individual.
- Coloque una “X” en la casilla que corresponda segun la variable.

. Resultado de aprendizaje

Criterio de evaluacion

Conoce

Parcial
mente

No
conoce

Identificar aspectos basicos de la
gestion comercial para productos
rurales.

Reconoce los ftres elementos basicos que
soportan las estrategias en la gestion comercial.

Identifica la importancia del concepto de precio
y las necesidades de los clientes como
estrategia para aumentarlo.

Reconoce la importancia del valor agregado
para mejorar la comercializacioén de un producto.

Identifica diferentes posibilidades de entrega de

.| sus productos a los clientes y' las implicaciones

de las mismas

><\~/\7<>/<>

Reconocer la importancia de la
asociatividad como estrategia de
fortalecimiento econémico.

Identifica los beneficios del trabajo asoc:|at|vo
entre productores rurales. '

Reconoce ejemplos de organizaciones,
asociaciones o cooperativas de productores.

Reconoce las dificultades en el desarrollo de la
asociatividad, como elementos .a superar para
alcanzar el éxito de organizaciones asociativas.

g !

Comprender principios basicos de
negociacion comercial.

Reconoce las fases de una negociacion.

Identifica los 6 criterios de la planificacion de una
negociacion.

Conoce los elementos a tener en cuenta en una
negociacion.

Reconoce los errores mas comunes que se
deben evitar en una negociacion.

Identificar principios del comercio
justo y la economia popular y
solidaria. .

Reconoce el concepto de comercio justo.

Identifica practicas comerciales que favorecen
relaciones mas equitativas entre productores y
consumidores.

5

Reconoce principios bé3|cos de la economia
popular y solidaria aplicados al contexto rural.

Proponer acciones para fortalecer
la comercializacion rural.

Identifica oportunidades de mejora para la
comercializacion de los productos de su unidad
productiva o comunidad.

Propone estrategias sencillas de
colaborativo para fortalecer la comercializacion
en la localidad de Sumapaz.

trabajo |

NOMBRE:

Sty PEIED poptse

DOCUMENTO:

fu/ o dL2




Apreciado(a) productor(a):

@
| “W starcop
$o\§ humanity

EVALUACION DE SABERES PREVIOS

- Complete el presente autodiagnéstico de manera individual.
- Coloque una “X” en la casilla que corresponda segun la variable.

Resultado de aprendfzaje

Criterio de evaluacion

Conoce

Parcial
mente

No
conoce

Reconoce los tres elementos basicos que
soportan las estrategias en la gestion comercial.

Pl

Identificar aspectos basicos de la
gestion comercial para productos

Identifica la importancia del concepto de precio
y las necesidades de los clientes como
estrategia para aumentarlo.

rurales.

Reconoce la importancia del valor agregado
para mejorar la comercializacion de un producto.

Identifica diferentes posibilidades de entrega de
sus productos a los clientes y las implicaciones
de las mismas

X X

Identifica los beneficios del trabajo asociativo
entre productores rurales.

Reconocer la importancia de la
asociatividad como estrategia de

Reconoce ejemplos de organizaciones,
asociaciones o cooperativas de productores.

fortalecimiento econémico.

Reconoce las dificultades en el desarrollo de la
asociatividad, como elementos a superar para
alcanzar el éxito de organizaciones asociativas.

s DXy

Reconoce las fases de una negociacion.

Comprender principios basicos de

Identifica los 6 criterios de la planificacion de una
negociacion.

negociacion comercial.

Conoce los elementos a tener en-cuenta en una
negociacion.

Reconoce los errores mas comunes que se
deben evitar en una negociacion.

Reconoce el concepto de comercio justo.

Identificar principios del comercio
justo y la economia popular y
solidaria:

Identifica practicas comerciales que favorecen
relaciones mas equitativas entre productores y
consumidores.

Reconoce principios basicos de la economia
popular y solidaria aplicados al contexto rural.

Proponer acciones para fortalecer

Identifica oportunidades de mejora para la
comercializacién de los productos de su unidad
productiva o comunidad.

la comercializacion rural.

Propone estrategias sencillas de .trabajo

-colaborativo para fortalecer la comercializacion

en la localidad de Sumapaz.

FAN AR K

b

H, cam

NOMBRE:

H/b(f"l’c

DOCUMENTO: _fa7196) %




Apreciado(a) productor(a):

?Qf' star cop
kﬁ humanity

EVALUACION DE SABERES PREVIOS

- Complete el presente autodlagnostlco de manera. individual.
- Coloque una “X" en la casilla que corresponda segun la variable.

Resultado de aprendizaje

~ Criterio de evaluacién

Conoce

Parcial

mente

No
conoce

Identificar aspectos basicos de la
gestion comercial para productos
rurales.

]
Reconoce los tres elementos basicos que

soportan las estrategias en la gestion comercial. |

X

Identifica la importancia del concepto de precio
y las necesidades de los clientes como
estrategia para aumentarlo.

X

Reconoce la importancia del valor agregado
para mejorar la comercializacion de un producto.

X

Identifica diferentes posibilidades de entrega de
sus productos a los clientes y las implicaciones
de las mismas

Reconocer la importancia de la
asociatividad como estrategia de
fortalecimiento econémico.

Identifica los beneficios del trabajo asociativo
entre productores rurales.

Reconoce ejemplos ~ de  organizaciones,
asociaciones o cooperativas de productores.

Reconoce las dificultades en el desarrollo de la
asociatividad, como elementos a superar para
alcanzar el éxito de organizaciones asociativas.

Comprender principios basicos de
negociacion comercial.

Reconoce las fases de una negociacion.

|dentifica los 6 criterios de la planificacion de una
negociacion.

Conoce los elementos a tener en cuenta en una
negociacion.

XX KA

Reconoce los errores mas comunes que se |

deben evitar en una negociacion.

Identificar principios del comercio
justo y la economia popular y
solidaria.

Reconoce el concepto de comercio justo.

Identifica practicas comerciales que favorecen
relaciones mas equitativas entre productores y
consumidores.

Reconoce principios basicos de la economia
popular y solidaria aplicados al contexto rural.

x

Proponer acciones para fortalecer
la comercializacion rural.

Identifica oportunidades de mejora para. la
comercializacion de los productos de su unidad
productiva o comunidad.

Propone estrategias sencillas de trabajo
colaborativo para fortalecer la comercializacion
en la localidad de Sumapaz.

NOMBRE: _¢evine

(arena. Payca

DOCUMENTO:

loon s, £135H




Apreciado(a) productor(a):

¥ star cop

”% humanity

EVALUACION DE SABERES PREVIOS

- - Complete el presente autodiagnéstico de manera individual.
- Coloque una “X” en la casilla que corresponda segun la variable.

Resultado de aprendizaje

Criterio de evaluacion

Conoce

Parcial
mente

No
conoce

Identificar aspectos basicos de la
gestion comercial para productos
rurales.

Reconoce los tres elementos basicos que
soportan las estrategias en la gestién comercial.

x 1

Identifica la importancia del concepto de precio
y -las necesidades de los clientes como
estrategia para aumentarlo.

»

X

Reconoce la importancia del valor agregado
para mejorar la comercializacion de un producto.

Identifica diferentes posibilidades de entrega de
sus productos a los clientes y las implicaciones
de las mismas

Reconocer la importancia de la
asociatividad como estrategia de
fortalecimiento econémico.

Identifica los beneficios del trabajo asociativo
entre productores rurales.

Reconoce ejemplos de organizaciones,
asociaciones o cooperativas de productores.

Reconoce las dificultades en el desarrollo de la
asociatividad, como elementos a superar para
alcanzar el éxito de organizaciones asociativas.

[

Comprender principios basicos de
negociacion comercial.

Reconoce las fases de una negociacion.

Identifica los 6 criterios de la planificacion de una
negociacion.

P RS be

Conoce los elementos a tener en cuenta en una

negociacion.

Reconoce los errores mas comunes que se
deben evitar en uha negociacion.

Identificar principios del comercio
justo y la economia popular y
solidaria.

Reconoce el concepto de comercio justo.

<.

Identifica practicas comerciales que favorecen
relaciones mas equitativas entre productores y
consumidores.

Reconoce principios basicos de la economia
popular y solidaria aplicados al contexto rural.

Proponer acciones para fortalecer
la comercializacion rural.

Identifica oportunidades de mejora para la
comercializacion de los productos de su unidad
productiva o comunidad.

Propone estrategias sencillas de trabajo
colaborativo para fortalecer la.comercializacion
en la localidad de Sumapaz.

<[> [R

NOMBRE: _ D a1

Villal bey

DOCUMENTO: __ 0229 U US3Y




Apreciado(a) productor(a):

‘P@‘V star cop
ﬁ“ humanity

EVALUACION DE SABERES PREVIOS

- Complete el presente autodiagnéstico de manera individual.
- Coloque una “X" en la casilla que corresponda segun la variable.

Resultado de aprendizaje

Criterio de evaluacion

Conoce

Parcial
mente

No
conoce

Reconoce los tres elementos basicos que
soportan las estrategias en la gestion comercial.

X

Identificar aspectos basicos de la
gestion comercial para productos

Identifica la importancia del concepto de precio
y las necesidades de los clientes como
estrategia para aumentarlo.

X

rurales.

Reconoce la importancia del valor agregado
para mejorar la comercializaciéon de un producto.

Identifica diferentes posibilidades de entrega de
sus productos a los clientes y las implicaciones
de las mismas

Identifica los beneficios del trabajo asomatlvo
entre productores rurales.

Reconocer la importancia“ de la
asociatividad como estrategia de

Reconoce ejemplos de organizaciones,
asociaciones o cooperativas de productores.

2

fortalecimiento econdmico.

Reconoce las dificultades en el desarrollo de la
asociatividad, como elementos a superar para
alcanzar el éxito de organizaciones asociativas.

Reconoce las fases de una negociacion.

Comprender principios basicos de

Identifica los 6 criterios de la planlflcaC|on de una
negociacion.

X KK

negociacion comercial.

Conoce los elementos a tener en cuenta en.una
negociacion.

Reconoce los errores mas comunes que se
deben evitar en una negociacion.

Reconoce el concepto de comercio justo.

X (X

Identificar principios del comercio
justo y la economia popular y
solidaria.

Identifica practicas comerciales que favorecen
relaciones mas equitativas entre productores y
consumidores.

><

Reconoce principios basicos de la economia
popular y solidaria aplicados al contexto rural.

Proponer acciones para fortalecer

Identifica oportunidades de mejora - para la

comercializacion de los productos de su unidad

productiva o comunidad.

la comercializacion rural.

Propone estrategias sencillas de trabajo
colaborativo para fortalecer la comercializacion
en'la localidad de Sumapaz.

NOMBRE: ___ Juliana

Aomelo

DOCUMENTO: _T. X ¢ 10229566




Apreciado(a) productor(a):

Y‘q star cop

b* humanity

EVALUACION DE SABERES PREVIOS

- Complete el presente autodiagnéstico de manera individual.
- Coloque una “X” en la casilla que corresponda segun la variable.

Resultado de aprendizaje

Criterio de evaluacion

Conoce

Parcial
mente

No
conoce

Identificar aspectos basicos de la
gestion. comercial para productos
rurales.

Reconoce los tres elementos basicos que
soportan las estrategias en la gestion comercial.

X

Identifica la importancia del concepto de precio
y las necesidades de los clientes como
estrategia para aumentarlo.

Reconoce la importancia del valor agregado
para mejorar la comercializacion de un producto.

Identifica diferentes posibilidades de entrega de
sus productos a los clientes y las. implicaciones
de las mismas

X
X
X

)

Reconocer la importancia de la
asociatividad como- estrategia de
fortalecimiento economico.

Identifica los beneficios del trabajo asociativo
entre productores rurales.

%

Reconoce ejemplos de organizaciones,
asociaciones o cooperativas de productores.

Reconoce las dificultades en el desarrollo de la
asociatividad, como elementos a superar para
alcanzar el éxito de organizaciones asociativas.

s =

Comprender principios basicos de
negociacion comercial.

Reconadce las fases de una negociacion.

-}
=

Identifica los 6 criterios de la planificacion de una
negociacion.

Conoce los elementos a tener en cuenta en una
negociacion.

Reconoce los errores mas comunes que se
deben evitar en una negociacion.

1 -d

Identificar principios del comercio
justo y la economia popular y
solidaria.

‘Reconoce el concepto de comercio justo.

Identifica practicas comerciales que favorecen
relaciones mas equitativas entre productores y

“|.consumidores.

Reconoce principios basicos de la economia
popular y solidaria aplicados al contexto rural.

Proponer acciones para fortalecer
la comercializacion rural.

Identifica oportunidades de mejora para la
comercializacion de los productos de su unidad
productiva o comunidad. '

Propone estrategias sencillas de trabajo
colaborativo para fortalecer la comercializacion
en la localidad Qie Sumapaz.

s | X<

NOMBRE: (;;Ca\/ @%\\\@A&MO ?vl\wk(}\

. DOCUMENTO:

A A2\ RZ 6




Apreciado(a) productor(a):

‘!"7 star cop
k% humanity

EVALUACION DE SABERES PREVIOS

- Complete el presente autodiagnéstico de manera individual. .
- Coloque una “X" en la casilla que corresponda segun la variable.

Resultado de aprendizaje

Criterio de'evaluacion

Conoce

Parcial

. mente

No
conoce

Identificar aspectos basicos de la
gestion comercial para productos
rurales.

‘Reconoce los tres elementos basicos que

soportan las estrategias en la gestion comercial.

A

Identifica la importancia del concepto de precio
y- las necesidades de los clientes como
estrategia para aumentarlo.

A

Reconoce la importancia del valor agregado
para mejorar la comercializacion de un producto.

Identifica diferentes posibilidades de entrega de
sus productos a los clientes y las implicaciones
de las mismas

Reconocer la importancia de la
asociatividad como estrategia de
fortalecimiento econémico.

Identifica los beneficios del trabajo asomatwo
entre productores rurales.

Reconoce, ejemplos de organizaciones,
asociaciones o cooperativas de productores.

Reconoce las dificultades en el desarrollo de la
asociatividad, como elementos a superar para
alcanzar el éxito de organizaciones asociativas.

xXxXX

Comprender principios basicos de
negociacion comercial.

Reconoce las fases de una negociacion.

Identifica los 6 criterios de la planificacion de una
negociacion.

XX

Conoce los elementos a tener en cuenta €n una
negociacion.

Reconoce los errores mas comunes que se
deben evitar en una negociacion.

«

Identificar principios del comercio
justo y la economia popular y
solidaria.

Reconoce el concepto de comercio justo.

Identifica practicas comerciales que favorecen
relaciones mas equitativas entre productores y
consumidores.

X

Reconoce principios basicos de la economia
popular y solidaria aplicados al contexto rural.

b

Proponer acciones para fortalecer
la comercializacion rural.

Identifica oportunidades de mejora para la
comercializacién de los productos de su unidad
productiva o comunidad.

X

Propone estrategias sencillas de trabajo
colaborativo para fortalecer la comercializacion
en la localidad de Sumapaz.

NOMBRE:

DOCUMENTO:

:Owo /’)xﬁ/u'ro [Lvr?
1L 3] e -




Apreciado(a) productor(a):

K’@@W star cop
WQ humanity

EVALUACION DE SABERES PREVIOS

- Complete el presente autodiagnoéstico de manera individual.
- Coloque una “X" en la casilla que corresponda segun la variable.

Resultado de aprendizaje

Criterio de evaluacion

Conoce

Parcial
mente

No
conoce

Identificar aspectos basicos de la
gestion comercial para productos
rurales.

Reconoce los tres elementos basicos que
soportan las estrategias en la gestién comercial.

A

Identifica la importancia del concepto de precio
y. las necesidades de los clientes como
estrategia para aumentarlo. '

Reconoce la importancia del valor agregado
para mejorar la comercializacién de un producto.

Identifica diferentes posibilidades de entrega de
sus productos a los clientes y las implicaciones
de las mismas

Reconocer la importancia de la
asociatividad como estrategia de
fortalecimiento econémico.

Identifica los beneficios del trabajo asociativo
entre productores rurales.

Reconoce ejemplos de ° organizaciones,
asociaciones o cooperativas de productores.

Reconoce las dificultades en el desarrollo de la
asociatividad, como elementos a superar para
alcanzar el éxito de organizaciones asociativas.

Comprender principios basicos de
negociacién comercial.

Reconoce las fases de una negociacién.

Identifica los 6 criterios de la planificacion de una
negociacion. ' :

Conoce los elementos a tener en cuenta en una
negociacion.

Reconoce los errores mas comunes que se
deben evitar en una negociacion.

Identificar principios del comercio
| justo y la economia popular y
solidaria.

Reconoce el concepto de comercio justo.

Identifica practicas comerciales que favorecen
relaciones mas equitativas entre productores y
consumidores.

Reconoce principios basicos de la economia
popular y solidaria aplicados al contexto rural.

Proponer acciones para fortalecer
la comercializacion rural.

Identifica oportunidades de mejora para la
comercializacion de los productos de su unidad
productiva o comunidad.

Propone estrategias sencillas de trabajo
colaborativo para fortalecer la comercializacion

'| en la localidad de Sumapaz.

NOMBRE: 1N {-

Net Cbreor o

DOCUMENTO: 522884996




Apreciado(a) productor(a):

"";Ep‘?“ star cop
k% humanity

EVALUACION DE SABERES PREVIOS

- Complete el presente autodiagnéstico de manera individual.
- Coloque una “X" en la casilla que corresponda segun la variable.

Lt S o ' Parcial No
Resultado de aprendizaje Criterio de evaluacion Conoce
mente | conoce
Reconoce los tres elementos basicos que .\,/

Identificar aspectos basicos de la
gestién comercial para productos
rurales.

soportan las estrategias en la gestion comercial.

N

Identifica la importancia del concepto de precio
y las necesidades de los clientes como
estrategia para aumentarlo.

Reconoce la importancia del valor agregado
para mejorar la comercializacion de un producto.

Identifica diferentes posibilidades de entrega de
sus productos a los clientes y las implicaciones
de las mismas

Reconocer la importancia de la
asociatividad como estrategia de
fortalecimiento econémico. -

Identifica los beneficios del trabajo asociativo
entre productores rurales.

<> PR <

Reconoce  ejemplos - de organizaciones,
asociaciones o cooperativas de productores.

Reconoce las dificultades en el desarrollo de la
asociatividad, como elementos a superar para
alcanzar el éxito de organizaciones asociativas.

Comprender principios basicos de
negociacion comercial.

Reconoce las fases de una negociacion.

b sl

Identifica los 6 criterios de la planificacion de una
negociacion.’

Conoce los elementos a tener en cuenta en una
negociacion.

Reconoce los errores mas comunes que se
deben evitar en una negociacion.

Identificar principios del comercio
justo y la economia populary
solidaria.

Reconoce el concepto de comercio justo.

Identifica practicas comerciales que favorecen
relaciones mas equitativas entre productores y
consumidores.

Reconoce principios basicos de la economia
popular y solidaria aplicados al contexto rural.

Proponer acciones para fortalecer
la comercializacion rural.

Identifica oportunidades de mejora para la
comercializacion de los productos de su unidad
productiva o comunidad. '

Propone estrategias sencillas de trabajo
colaborativo para fortalecer la comercializacion
en la localidad de Sumapaz.
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Apreciado(a) productor(a):

¥ star cop

k“ humanity

EVALUACION DE SABERES PREVIOS

- Complete el presente autodiagnéstico de manera individual.
- Cologue una “X” en la casilla que corresponda segun la variable.

Resultado de aprendizaje

Criterio de evaluacion

_Conoce

Parcial
mente

No
conoce

Identificar aspectos basicos de la
gestion comercial para productos
rurales.

Reconoce los tres elementos basicos que
soportan las estrategias en la gestion comercial.

A

Identifica la importancia del concepto de precio
y las necesidades de los clientes como
estrategia para aumentarlo.

4

Reconoce la importancia del valor agregado
para mejorar la comercializacion de un producto.

Identifica diferentes posibilidades de entrega de
sus productos a los clientes y las implicaciones
de las mismas

Reconocer la importancia de la
asociatividad como estrategia de
fortalecimiento econémico.

Identifica los beneficios del trabajo asociativo
entre productores rurales.

Reconoce ejemplos de organizaciones,
asociaciones o cooperativas de productores.

Reconoce las dificultades en el desarrollo de la
asociatividad, como elementos a superar para
alcanzar el éxito de organizaciones asociativas.

Comprender principios basicos de
negociacion comercial.

Reconoce las fases de una negociacion.

Identifica los 6 criterios de la planificacion de una
negociacion.

Conoce los elementos a tener en cuenta en una
negociacion.

Reconoce los errores mas comunes que se
deben evitar en una negociacion.

Identificar principios del comercio
justo y la economia populary
solidaria.

Reconoce el concepto de comercio justo.

Identifica practicas comerciales que favorecen
relaciones mas equitativas entre productores y
consumidores.

Reconoce principios basicos de la economia
popular y solidaria aplicados al contexto rural.

Proponer acciones para fortalecer
la comercializacion rural.

Identifica oportunidades de mejora para la
comercializacion de los productos de su unidad
productiva o comunidad.

Propone estrategias sencillas de trabajo
colaborativo para fortalecer la comercializacion
en la localidad de Sumapaz.
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Apreciado(a) productor(a):

w % star cop
@* humanity

EVALUACION DE SABERES PREVIOS

- Complete el presente autodiagnostico de manera individual.
- Cologue una “X" en la casilla que corresponda segtn la variable.

Resultado de aprendizaje

Criterio de evaluacion

Conoce

Parcial
mente

No
conoce

Identificar aspectos basicos de la
gestion comercial para productos
rurales. '

Reconoce los tres elementos basicos que
soportan las estrategias en la gestién comercial.

~

Identifica la importancia del concepto de precio
y las necesidades de los clientes como
estrategia para aumentarlo.

Reconoce la importancia del valor agregado
para mejorar la comercializacion de un producto.

Identifica diferentes posibilidades de entrega de
sus productos a los clientes y las implicaciones
de las mismas

Reconocer la importancia de la
asociatividad como estrategia de
fortalecimiento economico.

Identifica los beneficios del trabajo asociativo
entre productores rurales.

Reconoce ejemplos . de. organizaciones,
asociaciones o cooperativas de productores.

XX > X 4

Reconoce las dificultades en el desarrollo de la
asociatividad, como elementos a superar para
alcanzar el éxito de organizaciones asociativas.

Comprender principios basicos de
negociacién comercial.

Reconoce las fases de una negociacion.

Identifica los 6 criterios de la planificacion de una
negociacion.

Conoce los elementos a tener en cuenta en una
negociacion.

Reconoce los errores mas comunes que se
deben evitar en una negociacion.

Identificar principios del comercio
justo y la economia popular y
solidaria.

Reconoce el concepto de comercio justo.

XX

Identifica practicas comerciales que favorecen
relaciones mas equitativas entre productores y .
consumidores. '

Reconoce principios basicos de la economia
popular y solidaria aplicados al contexto rural.

Proponer acciones para fortalecer
la comercializacion rural.

Identifica oportunidades de mejora para la
comercializacion de los productos de su unidad
productiva o comunidad.

X

Propone estrategias sencillas de trabajo
colaborativo para fortalecer la comercializacién
en la localidad de Sumapaz.
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Apreciado(a) productor(a):

‘?“7 starcop

$\Q humanity

EVALUAQI()N DE SABERES PREVIOS

= Complete el presente autodiagnostico de manera individual.
- Cologque una “X” en la casilla que corresponda segun la variable.

Resultado de aprendizaje

. Criterio de evaluacion

Conoce

Parcial
mente

No
conoce

Identificar aspectos basicos de la
gestion’ comercial para productos
rurales.

Reconoce los tres elementos basicos que
soportan las estrategias en la gestién comercial.

X

Identifica la importancia del concepto de precio
y las necesidades de los clientes como
estrategia para.aumentarlo.

X

Reconoce la importancia del valor agregado
para mejorar la comercializacion de un producto.

Identifica diferentes posibilidades de entrega de’

sus productos a los clientes y las implicaciones
de las mismas

Reconocer la importancia de la
asociatividad como estrategia de
fortalecimiento econémico.

Identifica los beneficios del trabajo asociativo
entre productores rurales.

Reconoce ejemplos de  organizaciones,
asociaciones o cooperativas de productores.

Reconoce las dificultades en el desarrollo de la

| asociatividad, como elementos a superar para

alcanzar el éxito de organizaciones asociativas.

Comprender principios basicos de
negociacion comercial.

Reconoce las fases de una negociacién.

Identifica los 6 criterios de la planificacion de una
negociacion.

Conoce los elementos a tener en cuenta en una
negociacion.

Reconoce los errores mas comunes que se
deben evitar en una negociacion.

Identificar pfincipios del comercio
justo y la economia populary
solidaria. .

Reconoce el concepto de comercio justo.

Identifica practicas comerciales que favorecen
relaciones mas equitativas entre productores y
consumidores.

Reconoce principios basicos de la economia
popular y solidaria aplicados al contexto rural.

Proponer acciones para fortalecer
la comercializacion rural.

Identifica oportunidades de mejora para la
comercializaciéon de los productos de su unidad
productiva o comunidad.

>< ><

Propone estrategias sencillas de trabajo
colaborativo para fortalecer la comercializacion
en la localidad de Sumapaz.

/
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